
Kort 
præsentation

• John Kim Fletting 
• Byggechef FA09

• FA09 administrerer ca 10.000 lejemål, primært i 
Storkøbenhavn

• 8 boligorganisationer er medlem – giver 
plads i bestyrelsen.

• Kommuner, selvejende institutioner og 
mindre boligselskaber som kontraktkunder

• 77 boligafdelinger fra 10 boliger til 1024 
boliger

• 37 medarbejdere i administrationen



Case: Nye 
løsninger i 

byggeriet…

• Nye løsninger skal helst styrke fundamentet i 
byggesager – ikke kun fundamentet i bygningen

• Aftalegrundlag er nu ABR18 / AB18
• I hvert fald i denne case

• Fundamentet starter med gode kontrakter og 
fremragende relationer

• Er det økonomiske grundlag på plads, kan vi 
fokusere på kvalitet.



Samarbejde – om 
rammeaftaler på 

totalrådgivning

• Behov for nye rammeaftaler efter ABR18

• Store ressourcer og omkostninger ved 
udarbejdelse

• De fleste administratorer / boligorganisationer 
har fælles behov

• Ikke realistisk med partnerskab



4 parallelle + 1

• Ingeniør – Nybyggeri og større_komplicerede sager (8)
• Ingeniør – Mindre og ikke komplicerede sager (8)

• Arkitekt - Nybyggeri og større_komplicerede sager (8)
• Arkitekt - Mindre og ikke komplicerede sager (8)

• Granskning af drifts- og vedligeholdelsesplaner (5)
• Driftsbekendtgørelsen § 64



Hvorfor er det 
nyt???

• Opdeling i 4 parallelle rammeaftaler på størrelse og 
kompleksitet

• Rammeaftale på granskning af drifts- og 
vedligeholdelsesplaner – DBK § 64

• …..og hvad indebærer det?

• Fælles rammeaftaler på tværs af boligorganisationer 
og administrationsorganisationer

• Lidt om processen på de næste mange slides………..



Proces

• Kontakt til kolleger, om deltagelse i udbud –
kort svarfrist.

• Positive tilkendegivelser fra 4 ud af 5 
Boligselskaber – i alt 25.000 lejemål.



Proces

• Begrænset EU-udbud med prækval. i alt 97 ansøgninger

• Udvalgt 67 (4 x 15) + 7) til at byde på rammeaftalerne (4 x 8) + 5)

• Modtaget 67 tilbud – evalueret og vurderet i henhold til kriterier
• Pris som angivet i % af håndværkeromkostninger
• Kvalitetssikring
• Faglige kompetencer

• Én klage over afvisning, som følge af ualmindeligt lavt bud.



Vindere på rammerne:

6,5% - 8,4% 6,0% - 9,4%

Timepriser

7% - 8,9% 6,5% - 12,8%

• Procent af honorarbærende byggeomkostninger, (kan ikke blive højere i miniudbud kun lavere eller = ) 40%
• Kvalitetsstyring 30%
• Faglige kompetencer 30%



Besøg og 
forventningsafstemning…

• (Alle) vindere på rammerne har fået besøg. 
Meget positivt og gode tilbagemeldinger!

• Forventninger til brugen af rammeaftaler

• Forventninger til fremtidigt samarbejde

• Se hinanden i øjnene – lettere 
kommunikation efterfølgende

• Meget kaffe….



Workshops og 
fælles fodslag?

• Næsten ikke.

• Orienteringer om forløb og proces
• Udfordringer og forsinkelser

• Inviteret med på besøg i få tilfælde

• Afsluttende møde efter endelig kontrahering.



Almen net –
projekthåndbog

…også nyt!!



Rådgiveraftale og præcisering af ydelser



IKT – Specificering af ydelser



…..hvad kunne jeg ikke finde?

• Prækval og eu-udbud

• Paradigme for miniudbud

• Paradigme for tilbudsliste og
evalueringsmodel



Tilgængelighed 
for alle?

• Kunne udbudsprocessen håndteres i Almennet / 
BL?

• Fælles interesser, væsentligt bedre 
ressourceudnyttelse?

• Bedre priser ved større mængder?

• Forhåndstilmelding eller betaling for brug af 
miniudbud?
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